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MEMORIA ECONÓMICA E XUSTIFICATIVA PARA A SUSCRICIÓN DUN CONVENIO 

ENTRE O INSTITUTO GALEGO DE PROMOCIÓN ECONÓMICA (IGAPE), SOCIEDADE 

XESTORA DE ENTIDADES DE INVESTIMENTO DE TIPO PECHADO, S.A.U. 

(XESGALICIA) E O CLÚSTER DA INDUSTRIA DO DEPORTE E O BENESTAR DE GALICIA 

PARA A POSTA EN MARCHA DO FOCO DE EMPRENDEMENTO NO SECTOR DO 

DEPORTE E O BENESTAR (BUSINESS FACTORY SPORT – BF SPORT) 

Primeiro.- Antecedentes 

O Instituto Galego de Promoción Económica (IGAPE), Xesgalicia Sociedade Xestora de 

Entidades de Capital-Risco, S.A. (XESGALICIA), e o Clúster da industria do deporte e o 

benestar de Galicia, teñen interese en xuntar esforzos e por en común as súas 

sinerxías e experiencia para a posta en marcha e a potenciación de programas de 

emprendemento e innovación establecendo un Foco de Emprendemento, centro de 

referencia baixo a denominación Business Factory Sport (BFSport). A través dela 

impulsaranse programas de apoio a iniciativas de emprendemento e consolidación de 

proxectos especializados no sector do deporte e do benestar de cara a facilitar a súa 

transformación en empresas innovadoras, viables e escalables, que atraian e reteñan 

talento, que contribúan a fortalecer o posicionamiento do sector e a incrementar a 

súa proxección internacional. 

IGAPE é o ente de dereito público, adscrito á Consellería de Economía e Industria, para 

o desenvolvemento económico de Galicia. A misión do IGAPE é a de apoiar todas as 
actividades que contribúan a mellorar o sistema produtivo galego, facilitando os 

procesos de creación, consolidación e crecemento empresarial. 

Entre as empresas participadas polo IGAPE atópase XESGALICIA, a cal é unha empresa 
pública, que desde o ano 1999 financia o desenvolvemento empresarial mediante 

participacións temporais e minoritarias no capital social das empresas, outorgando, 
como complemento, préstamos participativos ou préstamos comúns a longo prazo a 

empresas participadas, realizándoo a través da xestión e administración de diferentes 

e específicos Fondos de Capital Risco e unha sociedade de capital risco. 

O Clúster do deporte e do benestar de Galicia é unha asociación empresarial sen 

ánimo de lucro con personalidade xurídica propia e plena capacidade de obrar que 

representa ao sector do deporte e do benestar de Galicia. Os obxectivos principais do 

Clúster, tal como recollen os seus Estatutos, consisten en “agrupar e colaborar con 

empresas, entidades e centros de investigación galegos vinculados co sector do 

deporte e o benestar, tendo por finalidades (a) o desenvolvemento de proxectos  que 

contribúan á creación e difusión do coñecemento para favorecer o incremento da 

actividade das empresas; (b) a aportación de recursos, capacidades, competencias, 

medios, formación, asesoramento, etc., ao amplo e incipiente sector de empresas 

relacionado co ámbito deportivo; (c) a mellora da cualificación técnica e empresarial 

das persoas, o talento e a creatividade a través da captación de recursos humanos e 

(j) Potenciar a avinza de todas as políticas nacionais e comunitarias co fin primordial 

de apoiar a investigación e a innovación, impulsando e difundindo a aplicación dos 

mecanismos necesarios para fomentar a innovación e desenvolvemento tecnolóxico 

a través da cooperación e a investigación conxunta, entre outros enunciados no artigo 

6 dos seus estatutos”. 
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Segundo.- Necesidade, oportunidade e obxectivos perseguidos polo convenio 

A Xunta de Galicia aposta polo emprendemento e a innovación como vía para mellorar 
a calidade de vida dos cidadáns de Galicia, como panca de eficiencia e de calidade da 
xestión autonómica, e como polo de xeración e atracción de actividades de alto valor 
engadido.  

A Xunta de Galicia definiu a Estratexia de Especialización Intelixente de Galicia (RIS3 

Galicia). Esta estratexia para a investigación e innovación en Galicia para o período 
2021-2027 está baseada no concepto de Especialización Intelixente. A visión definida 
polo RIS3 Galicia concretouse en 3 RETOS; modelo de xestión de recursos naturais e 
culturais baseados na innovación, modelo industrial baseado na competitividade e no 
coñecemento e modelo de vida saudable baseado no envellecemento activo da 

poboación, e para abordalos definíronse as seguintes 3 PRIORIDADES; sostibilidade, 
dixitalización e enfoque cara ás persoa. Establécense ademais como ámbitos de 

priorización; alimentación humana saudable e funcional, deporte para a promoción da 

autonomía persoal e mellora da calidade de vida e desenvolvemento de téxtiles 
intelixentes para a saúde e deporte. 

A Lei 9/2013, do 19 de decembro de 2013, de emprendemento e competitividade 

económica en Galicia, ten por obxecto, de acordo co establecido no seu artigo 1, a 

definición dun marco normativo específico na Comunidade Autónoma de Galicia que 

incentive a creación e implantación de empresas e o seu posterior desenvolvemento, 

a través da xeración de cultura emprendedora, a formación, a flexibilización dos 

trámites administrativos, a ampliación dos prazos de validez dos permisos e a 

introdución de instrumentos financeiros, servizos específicos ás persoas 

emprendedoras e incentivos fiscais. 

A Lei 5/2013, do 30 de maio, de fomento da investigación e a innovación en Galicia, 

dispón no seu artigo 2 que a mesma ten como obxectivo coordinar e potenciar os 

esforzos destinados a promover o coñecemento científico, contribuír eficazmente á 

consolidación da posición das empresas e institucións galegas no ámbito competitivo 

europeo e internacional, e posibilitar un cambio no modelo produtivo galego cara a 

outro centrado na innovación. 

Terceiro.- Xustificación da utilización da figura do convenio 

Segundo o establecido no artigo 47 da Lei 40/2015, do 1 de outubro, do Réxime 

Xurídico de Sector Público pódense celebrar convenios entre a Administración Pública 

e suxeitos de dereito privado sempre que que se persiga un fin común. Ademais, no 

artigo 48 desa mesma lei, establécese que os convenios deberán, entre outras cousas, 

facilitar a utilizacións conxunta de medios e servicios públicos e contribuír á 

realización de actividades de utilidade pública. 

Neste sentido, e tomando en consideración os antecedentes, necesidades e 

oportunidades anteriormente descritos, ponse de manifesto a vantaxe da utilización 

dun convenio entre as partes que facilite a utilización dos espazos, servizos e medios 

dos que dispón a Xunta de Galicia por parte das empresas privadas que pasen a formar 

parte do devandito convenio. Coa posta a disposición destes medios públicos, 

preténdese o obxectivo de implantar, afianzar e impulsar o desenvolvemento de 

novos procesos, produtos ou servizos que axuden a crear, impulsar e promover un 

xeito de vida máis saudable e baseado no benestar das persoas e contribuír a un 
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envellecemento activo da poboación. Este desenvolvemento traducirase na creación 

ou consolidación dun tecido empresarial e industrial innovador, viable e 

potencialmente escalable.  

Cuarto.- Obxecto e contido 

O convenio pretende sentar as bases de colaboración entre as partes para a posta en 

marcha dun Foco de Emprendemento no sector do deporte e do benestar en Galicia 

(Business Factory Sport – BFSport) que implemente programas de apoio a iniciativas 

de emprendemento e consolidación de proxectos especializados no sector e a súa 

transformación en empresas innovadoras, viables e escalables, que capten e reteñan 

talento, e que contribúan a fortalecer o posicionamento do sector e a incrementar a 

súa proxección internacional. 

Co propósito de que BFSport sexa un programa referente na Unión Europea en canto 

á promoción da innovación aberta e disruptiva no sector do deporte e do benestar, 

contémplase a colaboración cos axentes necesarios para consolidar un ecosistema de 

innovación vertical no sector en Galicia, que achegue os seguintes recursos: 

a) Xestión de recursos humanos e económico-financeiros. 

b) Infraestruturas físicas vinculadas ao sector con equipamentos acomodados ás 

accións a desenvolver; e centros tecnolóxicos, con laboratorios e outros 

medios de análise e validación. 

c) Empresas tractoras involucradas para facilitar o acceso a mercados, a 

validación da proposta de valor e o modelo de negocio, o co-desenvolvemento 

de produto, e as visitas para coñecer o seu funcionamento.  

d) Servizos de soporte que as persoas emprendedoras necesitan para a posta en 

marcha dos seus modelos de negocios, especialmente para o apoio no 

financiamento, beneficios, etc.  

e) Recursos de coñecemento, como obradoiros, titorización, mentorizacion, e 

tech-meetings. 

f) Socios internacionais a través da rede de Hubs de innovación, que apoien a 

entrada das startups nos mercados internacionais, e a participación en 

eventos nos países destino. 

Poderán desfrutar do programa BFSport aqueles proxectos emprendedores que así o 

soliciten e cumpran os criterios de elixibilidade establecidos nas bases do mesmo, 

podendo optar a tres fases diferentes segundo o seu nivel de maduración: Incubación, 

Aceleración e Consolidación. Están previstas 3 edicións para apoiar a proxecto e 

empresas. A fase de incubación realizarase só na segunda e terceira edición. A 

distribución dos itinerarios na diferentes edicións será; 

 

Tipoloxía Convocatoria 

2025 

Convocatoria 

2026 

Convocatoria 

2027 

Incubación 0 12 12 

Aceleración 6 6 6 

Consolidación 4 5 5 
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Quinto.- Financiamento 

Para o funcionamento da BFSport habilitaranse os seguintes instrumentos para o 

financiamento dos proxectos, acadando un orzamento de 5.487.230,00€: 

1) Financiamento operativo de IGAPE; con cargo a partida orzamentaria 09.A1.-

741A-6400 dos orzamentos do IGAPE. 

GASTOS OPERATIVOS DE 
EXECUCIÓN E XESTIÓN IGAPE 

2025 2026 2027 
Total (€) 

1ª edición 2ª edición 3ª edición 

Custos propios 25.047,00 € 30.661,40 € 30.661,40 € 86.369,80 € 

Custos indirectos (25%) 11.132,00 € 12.680,80 € 12.680,80 € 36.493,60 € 

Servizos externos 161.587,80 € 176.389,40 € 176.389,40 € 514.366,60 € 

TOTAIS 197.766,80 € 219.731,60 € 219.731,60 € 637.230,00 € 

 

2) Financiamento de proxectos de IGAPE: aportará para o financiamento dos 

proxectos a cantidade de 450.000€, a través dun máximo de 25.000 € por 

proxecto na fase de aceleración. Con cargo a partida orzamentaria 09.A1.-

741A-7700 dos orzamentos do IGAPE. 

Anualidade 2025 2026 2027 TOTAL 

Aceleración 150.000,00 € 150.000,00 € 150.000,00 € 450.000,00 € 

 

Os proxectos das fases de incubación e consolidación non son susceptibles de 

financiamento a cargo dos orzamentos do Igape. 

3) Financiamento de proxectos de XESGALICIA: aportará para o financiamento 

dos proxectos a cantidade de 4.400.000 €, ate 50.000€ en fase de aceleración, 

e ate 250.000 euros en fase de consolidación segundo sigue: 

FINANCIAMENTO XESGALICIA 

Anualidade 2025 2026 2027 TOTAL 

Aceleración 300.000,00 € 300.000,00 € 300.000,00 € 900.000,00 € 

Consolidación 1.000.000,00 € 1.250.000,00 € 1.250.000,00 € 3.500.000,00 € 

TOTAL 1.300.000,00 € 1.550.000,00 € 1.550.000,00 € 4.400.000,00 € 

 

O Clúster do deporte e do benestar de Galicia, como responsable da xestión, asignará 

medios e recursos internos e externos para o desenvolvemento do programa.  

Sexto. - Xustificación e pagamento 

O Clúster do deporte e do benestar de Galicia será a responsable da xestión do 

programa BFSport. 

Para o pago da cantidade prevista na cláusula décimo terceira do convenio de 

Business Factory Sport – BFSport, relativa á compensación de parte dos gastos 

incorridos para a posta en marcha e desenvolvemento das diferentes fases do 

programa, as entidades participantes deberán presentar a seguinte documentación: 

 Solicitude de pago. 
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 As solicitudes de pago acompañaranse con senllas memorias comprensivas 

das actividades levadas a cabo para o desenvolvemento das diferentes fases 
do programa BFSport, que conterán como mínimo a seguinte información: 

 
o Memoria descritiva: desenvolvemento das actividades do convenio. 

o Memoria económica: acreditación dos gastos soportados e pagos 
realizados para o desenvolvemento das diferentes fases. Xunto cun 

cadro resumen do gasto acreditado, a xustificación terá lugar mediante 
a presentación dos xustificantes dos gastos recibidos dos diferentes 

provedores, e da xustificación da realización do pago (transferencia, 
certificación bancaria orixinal ou extractos de pago). Ao mesmo tempo, 

a xustificación de gastos de persoal por medio de certificado do persoal 
asignado ao proxecto, xunto coas nóminas e seguros sociais. 

Xunto coa primeira solicitude, as entidades deberán achegar os seguintes 

documentos: 

 NIF da entidade.  

 Declaración de titularidade da conta na que se deben realizar os pagos. Deberá 
constar a razón social da entidade, o código internacional de conta bancaria 

(IBAN) ou o código internacional de identificación bancaria (BIC/SWIFT).  

 Certificacións de estar ao corrente dos deberes tributarios estatais, coa 

comunidade autónoma e coa Seguridade Social. De ser o caso, ditas 
certificacións actualizaranse ao momento da presentación da segunda e 

terceira solicitudes de pago.  

 De ser o caso, documentación acreditativa de exención de IVE ou da porcentaxe 

de prorrata a aplicar para o exercicio correspondente. (certificado de exención 

ou modelo 390). 

A tipoloxía de gastos subvencionables divídese en: 

 Capítulo 1 – Dirección e xestión. 

 Capítulo 2 – Difusión e comunicación. 

o Accións de difusión e comunicación. 

o Elementos de preparación das instalacións. 

o Participación nos eventos. 

 

 Capítulo 3 – Deseño, retos e selección de proxectos. 

o Deseño da convocatoria. Selección de entidades. 

o Definición dos retos. 

o Convocatoria e captación. 

o Avaliación e selección de finalistas. 

 

 Capítulo 4 – Deseño, organización e execución do StartUp day. 

o Deseño, organización e execución do evento. 

 

 Capítulo 5 – Desenvolvemento dos programas Incubación / Aceleración / 

Consolidación. 

o Titorías de mentorización e sesións grupais. 

o Titorías estratéxicas. 
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o Talleres formativos. 

o Desenvolvemento, se procede, do POC. 

o Todas aquelas actividades requiridas para o correcto desenvolvemento 

do programa. 

 

 Capítulo 6 – Deseño, organización e execución do Demo Day. 

o Deseño, organización e execución do evento. 

 

 Capítulo 7 – Deseño, organización e execución do Investors Day. 

o Deseño, organización e execución do evento. 

 

 Capítulo 8 – Outros costes de organización. 

o Instalacións e infraestruturas. 

o Aprovisionamentos nos eventos establecidos. 

o Materiais para o desenvolvemento das accións da BFSport. 

A data límite de xustificación será dentro dos quince primeiros días do mes seguinte 

ao de finalización do trimestre, a excepción do último trimestre de cada ano, cuxa 

data límite de xustificación será como máximo o 15 de novembro. 

E para que conste, asínase esta memoria, en Santiago de Compostela. 

 

Isaac M. Rosón Sánchez-Brunete 

Director de Área de Innovación Empresarial.
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ANEXO I 

MODELO CADRO ORZAMENTO DESAGREGADO POR ACTIVIDADES E TIPOLOXÍA DE GASTO 

1.1 CADRO XERAL 

  

1ª Convocatoria 
2025 

2ª Convocatoria 
2026 

3ª Convocatoria 
2027 

CAPÍTULO 1.- Dirección e Xestión da BF       

  Dirección, Administración, juridicos y justificación 5.293,75 € 5.293,75 € 5.293,75 € 

  Dirección, coordinacion con la industria y plan director comunicación. 5.293,75 € 5.293,75 € 5.293,75 € 

  Dirección y Coordinación técnica del programa 21.175,00 € 21.175,00 € 21.175,00 € 

CAPÍTULO 2.- Difusión e comunicación BF    

  Gestion canales comunicacion (RRSS, mailchimp, web...)  5.445,00 €   5.445,00 €   5.445,00 €  

  PR. Accións de difusión e comunicación  5.445,00 €   5.445,00 €   5.445,00 €  

  Elementos decorativos das instalacións  4.114,00 €   -   €   -   €  

  Participación eventos (1 evento al mes externo)  4.356,00 €   4.356,00 €   4.356,00 €  

CAPÍTULO 3.- Deseño, Retos e Selección (fases 1 a 5 de cada convocatoria)    

  Deseño da convocatoria. Selección de tractoras e entidades deportivas. (1 mes)  9.075,00 €   1.210,00 €   1.210,00 €  

  Definición dos retos (1 mes)  9.075,00 €   6.050,00 €   6.050,00 €  

  Convocatoria e Scouting (2 meses)  12.100,00 €   12.100,00 €   12.100,00 €  

  Evaluación e selección finalistas (1 mes)  6.050,00 €   6.050,00 €   6.050,00 €  

  Bootcamp: Definición POCs (1 semana)  12.100,00 €   12.100,00 €   12.100,00 €  

CAPÍTULO 4.- Deseño, organización e execución do Startup Day (fase 6)    -   €  

  Deseño, organización e execución Startup Day: Selección startups para BF  4.840,00 €   4.840,00 €   4.840,00 €  

CAPÍTULO 5.- Desarrollo dos Programas Incubación / Aceleración / Consolidación (fase 7)        

  Incubación - 2 meses    

  Tutorías estratéxicas semanais (8 horas, a 1 h/semanal)  -   €   8.712,00 €   8.712,00 €  

  mentorización quincenais (mentores) (8 horas, a 2h/sesión x 1 mentores)  -   €   11.616,00 €   11.616,00 €  

  mentorización quincenais (mentores) (8 horas, a 2h/sesión x  mentores cluster/tractores)  -   €   11.616,00 €   11.616,00 €  

  Talleres formativos grupais (Programa Academy)  -   €   10.890,00 €   10.890,00 €  

  Aceleración - 3 meses    

  Tutorías estratéxicas semanais - Seguemento POC (12 horas, a 1 h/semanal)  8.712,00 €   8.712,00 €   8.712,00 €  

  mentorización quincenais (mentores) (12 horas, a 2h/sesión x 1 mentores)  8.712,00 €   8.712,00 €   8.712,00 €  

  mentorización quincenais (mentores) (12 horas, a 2h/sesión x  mentores cluster/tractores)  8.712,00 €   8.712,00 €   8.712,00 €  
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  Talleres formativos grupais (Programa Aceleracion)  10.890,00 €   10.890,00 €   10.890,00 €  

  Desarrollo POCs por Mentores de la Tractora  11.616,00 €   11.616,00 €   11.616,00 €  

  Subvenciones para la Ejecución de la POC *  -   €   -   €   -   €  

  Consolidación - 3 meses    

  Tutorías estratéxicas semanais - Preparación ronda (12 horas, a 1 h/semanal)  5.808,00 €   7.260,00 €   7.260,00 €  

  mentorización quincenais (mentores) (12 horas, a 2h/sesión x 1 mentores)  5.808,00 €   7.260,00 €   7.260,00 €  

  mentorización quincenais (mentores) (12 horas, a 2h/sesión x  mentores cluster/tractores)  5.808,00 €   7.260,00 €   7.260,00 €  

  Talleres formativos grupais (Programa scaleUPs)  10.890,00 €   10.890,00 €   10.890,00 €  

CAPÍTULO 6.- Deseño, organización e execución do Demo Day    

  Preparacion documentacion, proyectos e inversores  7.260,00 €   7.260,00 €   7.260,00 €  

  Deseño, organización e execución do Demo Day  7.260,00 €   7.260,00 €   7.260,00 €  

CAPÍTULO 7.- Deseño, organización e execución do Investors Day    

  Preparacion documentacion, proyectos e inversores  8.470,00 €   8.470,00 €   8.470,00 €  

  Deseño, organización e execución do Investors Day  8.470,00 €   8.470,00 €   8.470,00 €  

CAPÍTULO 8.- Outros costes de organización    

  Dotación de instalacións e infraestructuras  24.200,00 €   21.780,00 €   21.780,00 €  

  Caterings  6.600,00 €   5.500,00 €   5.500,00 €  

  Materiais (libretas, landyards, bolígrafos)  3.630,00 €   2.420,00 €   2.420,00 €  

  
   

   247.208,50 €   274.664,50 €   274.664,50 €  
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ANEXO II 

MODELO CADRO ORZAMENTO DESAGREGADO POR TIPOLOXÍA DE GASTO PARA GASTOS RECORRENTES 

 

Tipoloxía Actuación 
Tipoloxía de gasto  

/ gastos 
subvencionables 

Importe convenio actual 
(25-27) 

Importe convenio anterior 
(22-24) 

Execución 
Variación 

(Termos absolutos) 
Variación 

(Termos %) 

Motivación 
(Variación de 
custos/novas 
necesidades) 

BFSport 

Custos propios 107962,25 0,00 0% 107962,25 0,00% Novo convenio 

Custos indirectos 45617,00 0,00 0% 45617,00 0,00% Novo convenio 

Servizos externos 642958,25 0,00 0% 642958,25 0,00% Novo convenio 
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ANEXO IV 

MODELO CADRO DE FITOS E OBXECTIVOS 

 

Plan estratéxico Actividade Indicador Fito 

RIS3 Galicia 21-27 Prioridade 3; enfoque cara ás persoas 

Número de empresas apoiadas 
 

Número de empresas continúan 
tras inicio 

Cubrir o 100% dos proxectos en cada itinerario  
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